TYDENNI
MARKETINGOVY

, MESIC:
P L‘ \ N TYDEN:
Den Ukol Cas Cil Poznamky/Pokrok:
Nastavit publikovani Byt konzistentni v
PONDELI pr|§p3evku ne? S?C|aln| 30 min onllne.svetev, pI'ISE)Ivat
sité na cely tyden pravidelng, udrzet
dopfedu pozornost sledujicich
Necekat “az nékdo
Odpovidat na zavold”, ale proaktivné
. ; poptavky, aktivné . jit klientdm naproti a
UTERY . . 45 min . -
vyhledavat nové informovat je o
potencionalni klienty moznostech
spoluprace
Poslat newsletter
(emailovou kampan) Spojit se s
mé databazi kontaktd novymi/pfipomenout
STREDA (bud' byvali klienti 1 hod se byvalym
a/nebo lidé, na které zakazniklm. Budovat
mam kontakty z webu davéru.
apod.
Spojit se se stavajicimi
nebo potencionalnimi Budovat svou sit
ASTVRTEK obchodnllT’n partr"ner.y 45 min - 3 hod kontaktu, najit
nebo spratelenymi partnery pro
podnikateli nebo jit na spolupraci
networkingovou akci
Ziskat referenci od Budovat
PATEK klienta, publikovat na 30 min .
duvéryhodnost
webu
Budovani
ddvaryhodnosti a
SOBOTA Napsat ¢lanek na blog 1-2hod pozice profesionala,
zlepseni
vyhledatelnosti (SEO)
Naplanovat
NEDELE marketingové aktivity 30 min Zdstat konzistentni!

na pristi tyden
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