
TÝDENNÍ
MARKETINGOVÝ
PLÁN

MĚSÍC:

TÝDEN:

PŘÍKLAD

Den Úkol Čas Cíl Poznámky/Pokrok:

PONDĚLÍ

Nastavit publikování
příspěvků na sociální

sítě na celý týden
dopředu

30 min

Být konzistentní v
online světě, přispívat

pravidelně, udržet
pozornost sledujících

ÚTERÝ

Odpovídat na
poptávky, aktivně
vyhledávat nové

potencionální klienty  

45 min

Nečekat “až někdo
zavolá”, ale proaktivně
jít klientům naproti a

informovat je o
možnostech
spolupráce

STŘEDA

Poslat newsletter
(emailovou kampaň)

mé databázi kontaktů
(buď bývalí klienti

a/nebo lidé, na které
mám kontakty z webu

apod.

1 hod

Spojit se s
novými/připomenout

se bývalým
zákazníkům. Budovat

důvěru.

ČTVRTEK

Spojit se se stávajícími
nebo potencionálními
obchodními partnery
nebo spřátelenými

podnikateli nebo jít na
networkingovou akci

45 min - 3 hod

Budovat svou síť
kontaktů, najít
partnery pro
spolupráci

PÁTEK
Získat referenci od

klienta, publikovat na
webu

30 min Budovat
důvěryhodnost

SOBOTA Napsat článek na blog 1 - 2 hod

Budování
důvaryhodnosti a

pozice profesionála,
zlepšení

vyhledatelnosti (SEO)

NEDĚLE
Naplánovat

marketingové aktivity
na příští týden

30 min Zůstat konzistentní!
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